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mente a esas aves agoreras que son los economistas, las cifras
saltan, desquiciadas e inextricables, entre un maremagnum de
balances, graficos estadisticos, analiticos, de compensacion,
de barras y hasta de torta que, lejos de explicar o aclarar el
misterio financiero, lo oscurecen ante los neofitos. Las cifras
en bolivares ya no se miden en millones, sino en millardos
(término acunado por Caldera en un solitario arrebato de ins-
piracion, como homenaje terminal a la gramdtica de Bello) y
tltimamente en billones.

“Si la banca privada venezolana venia arrastrando algin
problema antes de este gobierno. En estos tltimos tres aiios
eso se resolvio, nunca les ha ido mejor™, comenta con desdén
un gerente bancario. Y resulta creible si se leen las cifras ofre-
cidas por el Banco Central de Venezuela al cierre de 2004:
26,6 por ciento de crecimiento econémico del sector banea-
rio (desglosado en instituciones financieras y compaiiias de
seguros), lo que comparado con el mindsculo 4,3 por ciento
del ano anterior ofrece a la vista de cualquiera un salto estra-
tosférico de mds de veinte puntos porcentuales.

A pesar de esto, los banqueros tienen miedo. No hablan, o
lo hacen poco y en rutilantes apariciones piblicas, donde en-
ceguecidos por el destello de los flashes, pronuncian algin
discurso, imponen una medalla o se escudan en una enorme
sonrisa, mientras cortan la cinta de inauguracion en alguna
agencia nueva, producto de las fusiones o compras que vienen
realizando en los ltimos aios.

Atrincherados en los pisos 9, 12, 16 o 18, en el sanctasanc-
torum de las majestuosas construcciones que albergan el co-
razon palpitante de sus instituciones, esperan y esperan. Es-
peran mas restricciones, medidas obligatorias, impuestos, le-
yes nuevas y algunos, sélo algunos, la fatidica imputacion del
Ministerio publico. Se escudan detras del tnico ejército del
mundo que huele bien, usa medias y tacones, es eficiente, de
voces sensuales, calidas, pese a los dieciocho grados centigra-
dos de los potentes compresores del aire acondicionado en el
que gravitan, graciles, las secretarias ejecurivas, las asistentes
y las gerentes de comunicaciones.

Un sintoma claro de la mejora y consolidacion del sector
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E n el intercambio de pareceres que enfrenta constante-

& .
se traduce en cuatro transacciones que tuvieron lugar desde
mediados del afio pasado y comienzos de éste, a saber: las
compras de los bancos Fondo Comin y Nuevo Mundo a car-
go de Victor y Carlos Gill, cada uno por separado. También
destaca el cambio de manos del Banco Confederado que pa-
sa a formar parte de La Previsora, consorcio manejado por el
grupo Maldonado y la adquisicion del Banco Bolivar por par-
te del Banco Canarias, al mando de Eligio Cedeio, figura ar-
quetipal de la banca de proberta.

Cedeno, un self made man surgido de una barriada pobre
de Caracas, conocido por su temeridad, no dudé en comprar
al introvertido Bernardo Velutini un banco literalmente vir-
tual, con contadas agencias y un personal muy reducido, por
no menos de 45 millones de délares en junio de 2004, Tendri
que demostrar una vez mas el alcance de su olfato y si podri
hacerse de un mercado emergente.

E xiste detras de estas operaciones una nueva generacion
de banqueros jovenes que, aunque temerarios, han tenido
aciertos, al punto de cambiarle la cara a la economia de Ve-
nezuela. Estos hombres recorren el pais, ahitos de adrenalina
que se convierte en frescos y crujientes billetes.

Consiguen lo que quieren, con atildado pragmatismo,
frente a un gobierno que se concibe revolucionario, a veces
intransigente, a ratos complice.

Juan Carlos Escotet fue precursor de compras y fusiones
desde hace varios anos. Personaje curioso, virtualmente inac-
cesible, concede pocas entrevistas, aunque no siempre fue asi.
Otros eran los tiempos en que el rollizo agente de bolsa era
frecuente entrevistado de los periodistas econdomicos y cara
frecuente en los noticieros de television.

Hijo de inmigrantes esparioles, apenas tenia 17 aios y es-
tudiaba en el colegio Champagnat cuando tomo tres deter-
minaciones que cifrarian su destino: irse de casa de sus pa-
dres, cursar el ultimo ano de bachillerato de noche y comen-
zar a trabajar.

Habia visto un anuncio que solicitaba un office boy para
la agencia del Banco Unidon en Sabana Grande vy alli fue don-
de cobré su primera quincena en la institucion de la que, por
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Evitando en lo posible el vano alarde que pueda malquistarlos con uno u otro de los bandos en la pugna
politica, un punado de banqueros de nuevo cufo, paradéjicamente, ha visto en la crisis una gran
oportunidad para crecer y fortalecer sus posiciones en el medio financiero; una operacion que requiere
tanto de audacia como de mana y no exenta de riesgos, dado el caprichoso temperamento de una

economia monoproductora

obra y gracia del santo milagro de las fusiones, terminaria
siendo el duefio una veintena de afios después. Estudiaba Eco-
nomia en la Universidad Catolica Andrés Bello y el joven em-
pleado regentaba la modesta oficina de préstamos de la su-
cursal ubicada en la calle El Rodeo. No descollaba precisa-
mente por su brillantez académica, pero si se entregaba des-
de entonces, como un poseso workabolic, a sus labores ban-
carias, por lo que de alli pasa a la Sociedad Financiera Credi-
val como gerente de mercado monetario.

En Credival conseguiria nuevas oportunidades de proyec-
cion pero lo mas valioso fue el contacto con el mentor que,
cual llave de mandala, desataria los nudos de su fatum im-
pulsandolo en una de las carreras mas metedricas de la ban-
ca venezolana. Ese mentor no fue otro que Orlando Castro,
amigo personal de presidentes, regente de los depositos del
gobierno y quien, para ese momento, no sospechaba la es-
trepitosa caidade su imperio financiero, en la tristemente
inolvidable corrida bancaria de 1993, como tampoco que
terminaria algin dia vistiendo el vergonzoso naranja de los
recos de la justicia estadounidense.

Escotet se convirtio en el kamikaze financiero y mano de-
recha de Castro: de gerente de mercado monetario paso a ge-
rente general y de alli a la vicepresidencia ejecutiva, siempre
cuidandose, con recelo, del hijo de Castro que, se rumoraba,
le tenia una terrible animadversion.

Pero su salto a la fama, ergo el ingreso con llave propia a
los cendculos bancarios, ocurriria a principios de la década
de los noventa (1991-1992), cuando protagonizo el take

Albinson Linares

over mas espectacular que recuerde el mercado de valores ve-
nezolano, con el que acumuld mas del 20 por ciento de las
acciones del vetusto Banco de Venezuela, dandole a su men-
tor un sillon en la directiva del banco manejado por enton-
ces por Carlos Berndrdez, lo que desencadend una pugna fe-
roz entre éste y Castro.

Actuando con fiero instinto que generaba resultados pasmo-
sos en cortos lapsos de tiempo, el joven corredor puso en ma-
nos del grupo el 3,8 por ciento del Banco Venezolano de Credi-
to, diez por ciento de productos Efe, dos por ciento de Vence-
mos y uno por ciento del Venezuela. Era la estrella de una hor-
nada de jovenes que poseian el extrario don de materializar y
multiplicar el dinero virtual de las acciones de bolsa.

Poco tiempo después, el cisma incontenible se produjo. La
ruptura entre maestro v discipulo era evidente y el distancia-
miento le permitié dedicarse a una idea que lo obsesionaba
desde sus comienzos como mensajero: tener su propio banco,
por lo que en el 92 entrd en negociaciones con los hermanos
Gill Ramirez, quienes, por la bicoca de 2. 250 millones de bo-
livares, le darian la propiedad de las dos torres de EI Rosal,
once oficinas nacionales, los cuatro mil millones en depositos
y las licencias de Bancentro, que rapidamente bautizaria con
un injerto de anagrama entre su nombre y la palabra banco:
Banesco Banco Comercial, acababa de nacer.

La nueva institucion no ha parado de crecer y fusionarse
desde sus inicios, llegando a ser en poco mas de diez anos, se-
gun ¢l reporte de lideres de capraciones del pablico prepara-

do por Softline Consultores para el mes de diciembre de 2004,33
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el tercer banco del pais con 6.439.633,00 bolivares, por enci-
ma del Banco Provincial (Bs. 6.262.275,49) y s6lo aventaja-
do por el Venezuela (Bs.6.999.249 94) y ¢l Mercantil (Bs.
6.574.758,44), marcando un referente ineludible con respec-
to a las operaciones registradas recientemente.

Escotet compartia sus obligaciones con Caja Familia, ins-
titucion de la que también era presiden-

te y que era producto de una cru-
zada personal que el ban-

quero realizé a lo largo

de 1997, afio en el que
_adquirié y unio a cinco
entidades de ahorro vy
préstamo: El Porvenir, Ban-
carios, La Industrial, Mara-
cay y Caja Popular.

Un par de afios después se fu-
siona con La Primera y lidera el seg-
mento de banca hipotecaria con un 30

El temerario Eligio Cedefio
ca con Banesco, reuniendo en una sola entidad alrededor de
nueve instituciones para crear un solo vistago, tan mestizoy
venezolano como el actual Banesco

por ciento. Rdpidamente logré un
enorme crecimiento en el mercado na-
cional, posiciondndose en el segmento
de ahorros y préstamos hipotecarios
como un medio financiero solido y efi-
ciente, a tal punto que en el aiio 2001
se fusiona con el antiguo Banco Uni6n,
que tenia como presidente en aquel mo-
mento a Ignacio Salvatierra. De esta

Otro de los circulos de este nuevo
club de fanaticos de las uniones
y el crecimiento continuado, esta
representado por los hermanos
Gill Ramirez, hijos de
un diplomatico paraguayo

Organizacion Financiera.

No todo ha sido miel sobre hojue-
las para el enfant terrible de la banca
venezolana. En marzo de 1998, Ba-
nesco seria blanco de rumores aviesos
acerca de su estabilidad; posibles in-
tervenciones del gobierno parecian
vislumbrarse sobre el banco. El 12
por ciento de los depésitos se esfuma-

union nace Unibanca (Union-Banesco-
Caja Familia), entidad que se caracterizé desde sus inicios por
una agresiva campana publicitaria que incluia como novedad la
cesion de la primera pagina de la mayoria de los periodicos na-
cionales a los anuncios de la naciente institucion.

El anterior constituiria el paso previo para lo que poste-
riormente fue calificado por los medios financieros como la
“megafusion”, proceso que consistiria en la unién de Uniban-

Escotet, de mensajero a banquero
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ron en la bruma de una paranoia co-
lectiva. El piblico atin respiraba por la herida de la debacle
financiera que comenzara con la quiebra del Latino.

Se cuenta que durante esa corrida inducida, Escortet tu-
vo la suficiente cabeza para llamar a sus gerentes y orde-

“

narles con sangre fria: “Paguen y diganle a la gente quesi

quieren pueden retirarlo todo™.

o tro de los circulos de este nuevo club de fandticos de las
uniones y el crecimiento continuado, estd representado por
los hermanos Gill Ramirez, hijos de un diplomatico paragus-
yo. Como una dupla fantastica (Carlos y Victor) o con ¢l
agregado del discreto Rafael son una nota permanente dentro
del mundillo econémico e industrial venezolano.

Carlos, actual dueno de Banorte Banco Comercial (antiguo
Banco Nuevo Mundo), es odontélogo de profesion, por lo
que estaria destinado a andar en boca de la gente. Rondando
los cincuenta, casado en segundas nupcias con Chepita Gé-
mez Sigala y con tres hijos, a mediados de los 90 recibigel
mote de Rambo por su habilidad estratégica en la bolsa deva-
lores. La vocacion por los nimeros no lo dejaria dedicarses
la limpieza, extraccion y tratamiento de piezas dentales sino
CInco cortos anos, hasta que comenzo la cadena de aciertos ¥
causalidades que a comienzos de este siglo lo llevaria a deten-
tar el sillon de presidente de su propio banco.

Al poco tiempo de graduado fundoé el Instituto Odontolé-
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gico Integral. En paralelo comienza a
desarrollar negocios en el drea auto-
motriz y financiera creando una em-
presa dedicada al arrendamiento y
transporte de vehiculos para las em-
presas petroleras que, con el transcu-
rrir de los anos, se convertiria en
Arrendadora Bancentro, hecho que
ayudoé al establecimiento de una red
de concesionarios llamada Uniauto.

Compra la antigua com pania de
Seguros Falcon, que seria la rama ase-
guradora del negocio de los autos co-
mo Seguros Bancentro. El circulo per-
fecto, pues. Ya para noviembre de
2000 esta compania se unia o fusio-
naba con General de Seguros y la afe-
ja Seguros Avila, elevando, para el
momento, su capital de un millardo a
cinco millardos de bolivares.

El contacto con el medio de la banca, a raiz de los avata-
res laborales de su compaiiia aseguradora, le permitié com-
prar en 1989 el Banco Financiero que a la postre re-
mozaria cambidndole el nombre por Bancentro.
Faltaba poco para que la misma institucion fue-
ra a parar a manos de Escoter: “Vendimos es-
te banco a Juan Carlos Escortet, quien cambio
la denominacién por Banesco. En 1992, jun-
to con mi hermano Victor, compramos ¢l |
Banco Internacional. Alli tuvimos que en- l
frentar los contratiempos de la crisis finan-
ciera de la cual afortunadamente logramos
salir ilesos™, declaraba a EI Nacional.

En 1997, siguiendo habilmente informaciones
de primera mano, logra junto a su socio Eduardo Go-
mez Sigala, ponerle la mano a la mayoria accionaria de |a
Corporacion Industrias Montana (Corimon), sacando del jue-
go a la familia Neumann-Erard, duefios generacionales de la
industria de pinturas y revestimientos acrilicos. Juntos logran
concentrar en un solo paquete el 40 por ciento de la participa-
¢ion accionaria, por lo que la accion de la empresa en ¢l merca-
do bursatil pasé de seis a veinte bolivares, registrando el creci-
miento mas violento que habia tenido en afios.

A pesar de venderle Bancentro a Escotet, conserva la com-
paia aseguradora que, aparte de las fusiones ya mencionadas
dela General y Avila, hay que anexarle la posterior de Los An-
des, Sofitasa, y en junio de 2004, la fusién con Seguros Cana-
rias, con lo que, segin los estimados iniciales al momen tode la
ransaccion, pasaria a controlar 200 mil millones de bolivares
o primas, al primer vistazo. Hay que recordar que también

posee la mayoria accionaria del Banco Hipotecario Venezola-
10 el mismo que planeaba fusionar con Central Entidad de
thorro y Préstamo, sin descartar un “ataque comando™ a fu-
wro para hacerse con el control del Banco Canarias.

La asociacion en concreto

Otra parte de la leyenda financiera
del dentista reside en el papel prepon-
derante que jugé en las negociaciones
entre el Citibank y el grupo presidido
por Ignacio Salvatierra, presidente
del Banco Uni6n, del cual fue mano
derecha. En menos de un mes, logro
que el “Citi”, fondeara 150 millones
de dolares para que Salvatierra le
comprase al bloque Benacerraf, Cu-
riel, Zarikian, Carmona v a José Ma-
ria Nogueroles sus paquetes de accio-
nes del Union. La relacion entre am-
bos es muy estrecha y de larga darta.
Gill conoce a Salvatierra desde sus
tiempos de estudiante de odontologia,
cuando comparti6 aula con la herma-
na de éste, Beatriz. Al quedarse con el
10 por ciento de esta institucion, su

habilidad negociadora le merecié otro
mote: el Soros venezolano, conocido como un hombre prag-
matico y terriblemente agresivo a la hora de negociar, que no
teme perder hoy para ganar manana.
La familia parece tener una predileccion espe-
cial por estudiar cosas que, a la postre, no cons-
tituirdn su oficio definitivo. Vicror Gill es pi-
loto comercial de profesion, poseedor de un
amplio récord de horas de vuelo, pero a la
| hora de resumir su curriculum sélo suele
| mencionar sus inicios en el tema econémico
~ con el Banco Latino y el Banco Internacio-
nal. A los dos afios de estar de lleno en el ne-
gocio, era entrevistado por Fabiola Sanchez,
para El Nacional, en donde se referia a las finan-
zas como un plan de vuelo: “El que tiene éxito en
Venezuela es el que puede expandirse en los tiempos bue-
nos, y cuando hay tormenta, moverse a la misma velocidad
y prepararse de alguna forma para manejar el negocio™.

HEI Royal Bank of Canada nace en 1916, producto del fu-
ror desatado por las explotaciones mineras en toda Gua yana,
por lo que fija su sede en la capital del estado, Ciudad Boli-
var, para atender las necesidades financieras de los mineros
que llegaban de todas partes del pais y del mundo.

Funciona bajo esta denominacion, hasta que en 1976 acor-
ta sunombre al de Banco Royal y en 1986 lo cambia por el de
Banco Internacional.

Asi se mantiene durante diez afos hasta que es adquirido
por los Gill, quienes nuevamente deciden transformarlo,
reestructurarlo, recombinarlo y, por supuesto, estrenarle un
nombre nuevo: Interbank, con el que desde el 16 de noviem-

bre de 1996 seria conocido.

=n julio de 2000, tras meses de desmentidos v declaracio- ¥3
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Francisco Faraco, economista a todo rie;go
nes cruzadas entre Gustavo Marturet y Victor Gill, la realidad
se hacia inminente: Mercantil e Interbank se fusionaban, posi-
cionando al primero como el ban-

por una economia progresista y pujante hasta el repudio por
parte de sectores mas conservadores y acaso mas conscientes
del delicado equilibrio entre la actividad politica y los engra-
najes de la fragil economia petrolera venezolana.

Francisco Faraco, considerado el analista de riesgo banca-
rio mds importante del pais, cruza y descruza las piernas sen-
tado en una silla estilo Luis XV, ubicada exactamente debajo
de un afiche en blanco y negro que lo postulaba para la
Asamblea Constituyente por el estado Falcén, mientras in-
tenta explicar el desmesurado crecimiento de una banca, que
segtn €l ha obtenido inmensas ganancias gracias a un desco-
munal percentaje de tratos con el gobierno: “Esa cifra es un
indicio de un sistema financiero que no teniendo donde
ubicar los recursos los coloca a financiar el déficit fiscal. Se
ha producido ese enorme cambio donde hoy en dia el 60 por
ciento de los negocios de la ban-

co mas grande del pais —contaba
para ese entonces con una cartera
de créditos de unos 1,5 billones de
bolivares y una participacion de
mercado de 15, 4 por ciento— pa-
ra envidia de sus competidores mas
cercanos, Provincial y Venezuela,
ambos mestizos comprados por
consorcios financieros espaiioles.
Gill y Marturet cerraron filas en
sus declaraciones piiblicas, mane-
jando desde siempre la misma ver-

Esta fiebre de fusiones, uniones, ligues,
compras y cambios de manos generan
comentarios que van desde el entusiasmo
por una economia progresista y pujante
hasta el repudio por parte de sectores mas
conservadores y acaso mas conscientes
del delicado equilibrio entre la actividad
politica y los engranajes de la fragil
economia petrolera venezolana

ca son todos del gobierno™,
Explica que histéricamente,
este indice es una situacion toral-
mente anormal dentro de la histo-
ria venezolana, puesto que un vo-
lumen de transacciones de ese
monto s6lo se encuentra en eco-
nomias socialistas, lo que en el
pais empieza a ocurrir a partir de
1999, cuando el Estado comienza
a endeudarse internamente, he-
cho también inusitado: “En un

sion, al referirse a la transaccion

como una fusion. Lo cierto es que Mercantil Servicios Financie-

ros adquiri6 el 97 por ciento de las acciones de Interbank el 28

de septiembre de 2000. Al siguiente mes compro el remanente

de 2,8 por ciento, por 6,4 millones de do-

' lares en la bolsa, con lo que los restos

del antiguo Royal Bank of Canada
desaparecian para siempre.

Un aiio después de la transac-
cion, Victor Gill vuelve a ser no-
ticia como artifice de un nuevo
experimento econémico: Total-
bank, diminuta entidad econdmica,
discreta, que no cotiza en la bolsa y durante
algunos afios no pasaria por el crecimiento explosivo, ni el
abundante centimetraje en medios impresos que poseia el desa-
parecido Interbank. Hasta que el 15 de octubre de 2004, esta-
lla Ia bomba: Total Bank y Fondo Comiin Banco Universal se fu-
sionan. Era el preambulo del hecho que se consumaria el 10 de
febrero de este ano, cuando Gill anuncia que pacto la compra de
98,32 por ciento de las acciones de Fondo Comiin por un mon-
to de 443,895 millardos de bolivares, con lo que ambas entida-
des pasarian a ocupar un tinico lugar entre los 10 bancos mas
grandes del pafs, segtin Softline Consultores.
Esta ficbre de fusiones, uniones, ligues, compras 'y cambios
de manos generan comentarios que van desde el entusiasmo
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esquema normal el sector privado
es un deudor neto de la banca, deposita y recibe de ella; de alli
que sea su deudor neto, porque la banca a veces trae del exte-

Aristides Maza Tirado lo ve por el lado bueno

rior, invierte afuera, etc. En el caso venezolano sucede lo con-
trario: el sector privado es acreedor neto de la banca, es de-
cir tiene mas depaésitos que préstamos y el deudor neto de la
banca es el Estado que tiene mds préstamos que depdsitos.
Es un absurdo. Hay anos en los cuales el monto que los ban-
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Oscar Garcia Mendoza, el duro de Ia banca

cos le prestan al gobierno es igual al monto que el gobierno
deposita en los bancos. Tenemos un gobierno que no se en-
deuda para construir obras o pagar cosas sino para deposi-
tar en los bancos porque hay un contubernio entre el depo-
sitante y el banco del cual ambos derivan ventajas indebi-
das. En la cuarta Repiiblica, que era muy corrupta, la rela-
cion entre depésitos del gobierno en la banca y presupuesto
nacional era de 3 por ciento. En la pristina y limpisima
quinta Repablica”, ironiza, “esa relacion ha llegado al 40
por ciento, es decir, que el presupuesto no se gasta, se depo-
sita para que gane intereses”, critica Faraco.

Dentro de su vision apocaliptica el economista esboza un
panorama bastante oscuro para el floreciente sector banca-
rio. Afirma que bastaria con que el gobierno reclamara in-
tempestivamente sus depésitos a los bancos y que cuando
éstos acudieran al Banco Central de Venezuela buscando sus
anticipos, el instituto emisor se los negara. Es decir, que si el
tjecutivo comprara la banca entera se lograria la tan temi-
da estatizacion.

Aristides Maza Tirado, presidente de la Asociacion Bancaria
de Venezuela, abogado de profesion y accionista mayoritario
del Banco Caroni, difiere del criterio del analista de riesgo, adu-
dendo otras razones para el fenémeno acaecido durante el
2004: “El crecimiento es producto de una reactivacion que se
produce en la economia. La banca no es un compartimento es-
tanco de ésta sino que, por el contrario, se relaciona intimamen-
te con ella, por lo que crece en el periodo del 2002, 2003 y
2004, mucho mds en este tltimo, porque hay una estabilizacion
politica, hay estabilidad monetaria, gracias al control de cam-
bio, y esto produce un incremento en la demanda de crédito™.

Con el control de cambio como motor que impulsa la li-
quidez monetaria y trae, entre muchos aspectos positivos,
una baja en la morosidad de la cartera de créditos, se diversi-
fican los rubros donde se otorgan los mismos. Otro aspecto
wnsolidado es el de las microfinanzas que crecio en un 4,4
por ciento, segin apreciacion de Maza Tirado.

También afirma que la situacion ideal en una economia es
que ésta posea bancos de todos los tamafios y niveles: peque-

nos, medianos y grandes, cuya competencia e interaccion haga
que los mejores justifiquen su presencia, mientras los otros
tienden a desaparecer. Sin embargo advierte: “Las transforma-
ciones y las fusiones si son mal concebidas no garantizan en lo
absoluto mayor eficiencia. Lo malo de todo esto es que conduz-
can a la construcciéon de monopolios que no son buenos desde
ningin punto de vista™.

@un un fondo de Mozart, traje oscuro, con una corbata
resplandeciente y empotrado en un butacon de cuero dentro
del espacio acristalado de su amplia oficina, Oscar Garcia
Mendoza, parece desmentir su fama de hombre duro y len-
gua afilada. Presidente del Banco Venezolano de Crédito, du-
rante mas de diez afios ha sorteado cual timonel las numero-
sas borrascas que se desatan en el clima financiero. Coincide
con Faraco, ubicando los depésitos del Estado en un 40 por
ciento y afirma orgullosamente que ¢l suyo no posee tratos
con el gobierno.

Con respecto a los “nuevos™ ba nqueros opina: “Hay
gente que ve los bancos como un mecanismo para incrementar
sus propios negocios, por lo que no son banqueros, son inver-
sionistas o negociantes que para llegar al summum de su posi-
cién quieren ser presidentes de bancos. La banca es un negocio
complicado y complejo pero que da mucho estatus. Con este
gobierno el negocio se ha hecho muy facil porque deposita en
grandes cantidades y no existe mucha estructura financiera de
control, no se ponen a hacer calculos de ningun tipo”,

También evalia los enormes riesgos de tratar con un deudor
muy grande como el Estado que hace que se inviertan los pape-
les cldsicos del patron econémico, siendo el deudor quien im-
pone las condiciones y los plazos. Refiriéndose a la fragilidad
del sistema econémico venezolano, aclara con conviccién: “Si
el precio del petroleo llegara a estar entre 28 y 30 ddlares (aho-
ra esta en 43), colapsa todo. Una baja de estas magnitudes
arrastraria consigo buena parte de nuestros bancos”.

“Aqui estin ganando los mds ricos. Si haces un estudio te en-
cuentras que en los tltimos tres afios los bancos han ganado
mas que en toda su historia. Cuando liquidan sus utilidades pa-
gan sus dividendos y se los llevan para afuera. Aci no se estan
comprando bancos sino patentes de corso, se compra la posibi-
lidad de hacer negocios que van mas all4 del negocio bancario,
por ejemplo negocios con el gobierno, en una situacién politica
en donde no se tiene un verdadero control de lo que esta pasan-
do™, acota Garcia Mendoza.

l;mu audacia siempre deja en su carrera suspicacias y resque-
mores. Sin reparar en remilgos, esta nueva promocion de
banqueros no se detiene ante las tempestades del ambito po-
litico, que un dia bendice al gremio con enormes acreencias,
asi como otro los sorprende en el banquillo de los acusados,
con las mds variopintas imputaciones: por la firma del
Decreto Carmona, el asunto de los créditos indexados y las
cuotas balon, y ahora hasta las esquirlas de la voladura del
fiscal Anderson podrian salpicarlos. L=
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