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Banesco Seguros reportd Bs. 2.000 millones en primas

La aseguradora presentd a sus aliados comerciales sus estrategias para este afio y
compartio los resultados del ejercicio 2012, periodo en el que registré importantes
crecimientos en los rubros de automoviles, vida y personas.

Banesco Seguros reportd que al cierre de 2012, la compafiia registré 2.000 millones de
bolivares en primas, ademas dio cuenta de importantes crecimientos en los rubros de
Automdvil, Vida y Personas durante el afio pasado. La informacién fue suministrada por
Pedro Luis Garmendia, presidente ejecutivo de Banesco Seguros, durante la presentacion a
los aliados comerciales de la aseguradora del Plan de Incentivos para el afio 2013.

“En la tendencia de negocios de la compafiia durante el periodo, se apreci6é un incremento
en la contribucion del ramo automoviles, el cual pas6é de representar 25% del monto en
primas netas en 2011 a 28,8% en el afio 2012, mientras que el ramo vinculado a la salud
aun se mantiene como el méas importante con 31,1% en la cartera de la empresa. Vale
sefialar que los indicadores de utilidad y rentabilidad sobrepasaron nuestras expectativas, en
niveles también muy por encima al afio previo"”, destac6 Garmendia. El ejecutivo destaco
que la compafiia ya suma mas de un millén de asegurados en todo el pais.

En cuanto al nuevo Plan de Incentivos, herramienta primordial del negocio asegurador
orientado a los aliados comerciales, Garmendia expuso que plantea metas y estimulos de
gran atractivo y viables en el periodo establecido. "Ademas de los incentivos econdmicos
que se indican en el plan, la empresa organiza los denominados Encuentros, a través de los
cuales se consolidan las relaciones comerciales y humanas entre empresa e intermediarios.
Son ocasiones para conocer la faceta humana de nuestros aliados comerciales”, comento.
Precisamente, en sintonia con el Plan de Incentivos, destaca el hecho de que Banesco
Seguros pone a disposicion de sus aliados comerciales un portafolio de productos disefiado
para adaptarse a las nuevas realidades del pais y a las necesidades de la poblacion, con lo

cual se espera que los objetivos sean alcanzados.



Garmendia precis6 que durante el afio pasado se amplio la oferta de productos con la
inclusion en el portafolio de una péliza en el ramo de patrimoniales dirigida al segmento de
la pequefia y mediana empresa (Pymes), y otra en el ramo de autos, especialmente disefiada
para los vehiculos de carga y pasajeros.

Como parte de la inmersién de la empresa en el mundo digital, se optimiz6 la extranet a
través de la cual se conectan los intermediarios para garantizar la adecuada gestion de un
namero creciente de transacciones, afiadiendo funcionalidades que permiten hacer méas
expedita la cotizacion y emision de pdlizas.

Por otro lado, Garmendia destacd el trabajo realizado por la compafiia para estar mas cerca
de sus asegurados, relacionados y publico en general, e inform6 que al cierre de marzo de
2013 la cuenta de Banesco Seguros en la red social Twitter suma cerca de 20 mil
seguidores. "Somos lideres en Venezuela y tenemos una posicion importante a nivel
mundial entre las aseguradoras”, acoto.

El directivo record6 que Banesco Seguros cuenta con una red de 15 sucursales ubicadas en
las principales ciudades del pais, con lo cual abarca gran parte del territorio nacional. “Este
afio se prevé la apertura de una sucursal en Maturin y de oficinas de los Centros
Especializados Automotriz a nivel nacional”, adelanto6 a los intermediarios.

“Los retos hacia adelante estan en la continua optimizacion de los procesos para ofrecer
mejores servicios a los asegurados, la innovacion en nuevos productos y coberturas, y la
garantia de contar con una fortaleza financiera que le dé confianza a los usuarios”,

concluyd el presidente ejecutivo de Banesco Seguros.

Siguenos en Twitter por @BanescoSeguros y en Facebook por Banesco Seguros



