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Resulta comin que la poblacion
que cuenta con Menores recur-
508 no tenga acceso al sistema
financiero, yes quelarazénméis
obvia salta a la vista: con tan
poco dinero disponible, apenas

si aleanza para sobrevivir
Por aios esto habia ocasiona-
do que los bancos tradicionales
le dieran la espalda a un sector
que cuenta con 10 millones
161.650 clientes potenciales a es-
calanacional, equivalente a cer-

ca de 40% de la poblacidn.

Catia, El Cementerio,
La Vega y Petare
cuentan con servicios
bancarios especiales

El apetito de la banca por cau-
tivar a este publico generd ini-
ciativas para atender a esa gran
masa de personas que jamas ha
pisado una agencia bancaria,
provectos que tienen en Caracas
su punto de partida.

Las pruebas piloto ya se ini-
ciaron en sectores populares co-
mo Catia, E1 Cementerio, Peta-
re y La Vega. Desde alli, con to-
da la formalidad que puede te-
ner un bance o, por el contra-
rio, sin un apice de ella, convi-
ve un sistema financiero a es-
cala para atender a los pobres.

A pequefia escala

La propuesta de Banesco apun-
ta a la alianza con pequenos co-
mercios como panaderias, fe.
rreterias, farmacias y hasta ca-
denas que venden ropa interion
Laideaes crearunaredde “ban-
ca comunitaria® —tal como se
llama el proyecto— que permi-
ta atender a la poblacién mas
inaccesible,

Mas alla de entregar micro-
eréditos a los pequefios empre-
sarios, lo de esta institucion es
lograr la bancarizacion de la po-
blacion de Menores recursos.

En tres meses se lograron 48
aliados comerciales disemina-
dos en Catia, La Vega y Petare,
con gran influencia en esta al-
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La banca ofrece productos
alternativos en zonas populares

b

Cualquier negocio ha servido de excusa para favorecer la bancarizacion de los sectores mis empobrecides de la capital
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M Se calcula que apenas tres
de cada 10 venezdlanos cuen-
tan con algin servicio bancario,
¥a sea una cuenta de némina o
préstamos y tarjetas de crédi=
to, de acuerdo a las «ifras que
manejan las instituciones del
sector financiera,

B Para revertir esta situacién,
algunos bancos —como Ban-
gente— apuestan por servicios
de mediacién con las autorida-
des gubernamentales para que
los informales, por ejemplo,
reciban beneficios que sélo son
otorgados a los trabajadores

del sector formal.

tima zona. Estas unidades fun-
CIONAN CON MEeCcANiSmos que per-
miten depositar o retivar dine-
ro mediante puntos de venta des-
tinados para tal fin en los co-
mercios capitalinos designados
por el banco.

Desde la apertura de cuentas
de ahorro hasta la solicitud de
préstamos por montos bajos, las
opeiones aleanzan hasta aho-
rros programados por los clien-
tes desde 5.000 bolivares a la se.
mana, guincena o mes.

Hasta ahora, el proyecto ha
permitido la apertura de 1.368
cuentas comunitarias por un to-
tal de 476 millones de bolivares.

Grandes a su minima expresién
Enlo que va de afo, ademas, se

han generado alternativas que
permiten endeudarse por mone
tos reducidos, con la idea de
competir con los intereses que
cobran los prestamistas, Los
bancos grandes se han centra-
do en este negocio, varios de
ellos con sus esperanzas puestas
en el piablico caragquerio.

Un gjemplo es Bancrecer (del
Grupo Santander) que concede
a microempresarios —hasta los
momentos solo a aquellos asen.
tados en Caracas— préstamos
hasta por cinco millones de bo-
livares a una tasa de 28%,

El objetivo es cubrir necesi-
dades de compra de herramien-
tas de trabajo para los duenos
de pequenas empresas, reposi-
cidn de inventarios y remodela-
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cion del negocio, entre ofros.

Otro de los bancos que se en-
focd en el tema de los microem-
presarios es el BEVA Banco Pro-
vincial, que prefiere presentar
un instrumento de financia-
miento para este sector, en lugar
de un ente bancario alterno pa-
ra atender a este target,

El producto de esta institu-
cidn seencuentradirigidoa per-
sonas naturales con actividad
econdmica o profesionales de li-
bre ejercicio ¥ para microem-
presas hasta con 10 empleados
o ventas anuales que no supe-
ren 9.000 unidades tributarias,
con el requisito ineludible de
que el negocio tenga mas de un
ano de antigiiedad.
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